
株式市場は盛り上がりを見せ、アベノミクスの影響も有り、起業する方達が増えているようです。日本の低い

起業率が上がっていくことは良いことではないでしょうか？起業成功の秘訣などの書籍は、たくさんありま

す。ここでは、起業失敗の傾向を取り上げます。但し、必ずしも失敗の直接の要因ではない場合もありますの

で、ご留意下さい。 

（１）自分のアイデア・製品・サービス・能力に自信満々、買い手側目線の欠落、モノを売る難しさが念頭に

ない。そして最後には「なぜ売れないんだ？」 

（２）売上が無いにもかかわらず管理部門を充実させている。 

・公開準備スタッフを捜している。 

・優秀な財務担当者を人材派遣会社等に依頼する。 

・監査法人と契約をする。 

（３）いつも政治やマクロ経済を熱く語る。 

起業時は営業状況が最大の関心事ですが、会う度に政治、国内外経済、為替・株式市場、業界をとりま

く環境を雄弁に語ります。営業が口癖の社長でしたが、起業した時の事業とは、全く異なる事業で成功

したりしています。 

（４）「自分のお金」と「出資者のお金」の無分別 

   資本として集めたお金は銀行の借入と違い、金利もなく定期返済もありません。返さなくても良いお金

なので、振込まれた資本は自分のお金と考えてしまいます。資本で集めたお金は、社長の力量によっ

て集めた自由なお金と勘違いしてしまうようです。立派な事業計画をプレゼンし、ベンチャーキャピ

タルや投資家から資本として集めたお金で、銀座で毎晩派手に遊んでしまいます。人のお金での起業

ですので、責任感や緊張感が欠落しているかも知れません。 

   ところで、資本で集めたお金は、配当により株主へ還元し、株式（企業）価値を上げて行く責任を負

い、議決権等強大な株主権利を与えているのですから、銀行借入よりもコスト・責任が思いと考える

ことが必要です。 

（５）「自分のお金」と「会社のお金」の無分別 

   自分の手元にある、管理できる預金通帳にお金が残っていれば、社長は何にでも使えると考えてしまい

ます。会社の経理資料に、家事の領収書まで見え隠れしています。 

（６）「会社のお金」と「銀行のお金」の無分別 

   借入によって運転資金不足を補うことが常態化していくと、この区別がなくなります。新規借入の奔走

など銀行折衝が社長業務の多くを占めるようになると、やがて事業は終焉を迎えます。 

（７）「自分のお金」と「友人・知人のお金」の無分別 

   親兄弟でなく、友人・知人のお金までも集めている場合は、既に事業として破綻している場合が多いよ

うです。一般の金融機関からファイナンスができない状況だからこそ、血縁者の後に知人・友人への

頼みとなります。 

    

  
  ◆ 経理・会計の情報ポータルサイト    

      らくらく経理事務！らくらく経理事務！らくらく経理事務！らくらく経理事務！   http://keirijimu.web.fc2.com   http://keirijimu.web.fc2.com   http://keirijimu.web.fc2.com   http://keirijimu.web.fc2.com 
  ◆ スタッフブログ更新中！   

            経理請負人の日々経理請負人の日々経理請負人の日々経理請負人の日々   http://blog.plus   http://blog.plus   http://blog.plus   http://blog.plus----management.jpmanagement.jpmanagement.jpmanagement.jp 
  ◆ 当社の最新情報が満載！ 

            プラスマネジメント（株）ホームページプラスマネジメント（株）ホームページプラスマネジメント（株）ホームページプラスマネジメント（株）ホームページ         http://www.plushttp://www.plushttp://www.plushttp://www.plus----management.jpmanagement.jpmanagement.jpmanagement.jp 

  
  「羽の情報便」メルマガ版は、以下サイトからもお申し込みいただけます。 “羽の情報便”で検索してください。 

当社の運営サイトのご紹介当社の運営サイトのご紹介当社の運営サイトのご紹介当社の運営サイトのご紹介 



会
社
内
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慰
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を
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す
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安
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用
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て
、
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ま

で
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伸
ば
そ
う
と
考
え
て
お
り
ま
す
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会
社
の
経
費

（福
利
厚
生
費
）
と
し
て
処

理
で
き
る
よ
う
に
す
る
た
め
の
要
件
を
教

え
て
く
だ
さ
い
。 

 

従
業
員
の
慰
安
を
目
的
と
し
た
社
員
旅
行
の

費
用
の
う
ち
、
会
社
が
負
担
す
る
分
の
金
額

に
つ
い
て
は
、
従
業
員
に
供
与
さ
れ
る
経
済

的
利
益
が
少
額
で
あ
り
、
か
つ
次
の
形
式
基

準
を
満
た
し
て
い
れ
ば
、
福
利
厚
生
費
と
し

て
処
理
す
る
こ
と
が
で
き
ま
す
。 

 

（
一
）
旅
行
期
間
が
四
泊
五
日
以
内
で
あ
る

こ
と

（海
外
旅
行
の
場
合
に
は
、
外

国
で
の
滞
在
日
数
が
四
泊
五
日
以
内

で
あ
る
こ
と
） 

（２
）
全
従
業
員
の
五
〇%

以
上
が
参
加
し

て
い
る
こ
と

（但
し
、
不
参
加
者

へ

旅
行
に
代
え
て
現
金
支
給
は
ア
ウ

ト
） 

（３
）
高
額
な
旅
行
で
な
い
こ
と

（
一
人
当

り

一
〇
万
円
以
内
が
ひ
と

つ
の
目

安
） 

 

家
族
役
員
の
み
で
構
成
さ
れ
る
会
社
で
社
員

旅
行
を
実
施
し
た
場
合
、
見
解
は
わ
か
れ
る

か
も
知
れ
ま
せ
ん
が
、
実
質
的
に
プ
ラ
イ

ベ
ー
ト
で
の
家
族
旅
行
と
変
わ
ら
な
い
と
考

え
ら
れ
、
給
与
課
税
さ
れ
る
リ
ス
ク
は
あ
り

ま
す
。 

  

    税金･保険のまめ知識（第95回）  損益計算書って何？損益計算書って何？損益計算書って何？損益計算書って何？    

損益計算書とは、「稼ぎ」から「コスト」を差し引いて「儲け」を導くものです。 

会社員の場合、給与明細表と賞与明細表を1年分集めたものです。給与明細表には、額面の給料からいろいろ差し引

かれて、手取りの給料になっていることがわかります。損益計算書の「稼ぎ」とは、額面の給料・賞与に当たりま

す。毎日一所懸命働いて成果が上がれば、この金額は上がります。 

そこから「コスト」を差し引きます。会社員の場合、「稼ぎ」を生み出すために、モノを仕入れたり、人を雇った

りすることはないので、「コスト」とは、健康保険、雇用保険、年金、税金のことです。 

これが額面の給料から天引きされ、手取りとなります。これが「儲け」です。儲けは多ければ多いほどうれしいも

のです。 

例えば額面の給料が30万円で、社会保険と税金が5万円だとすると、手取りは25万円です。手取りを増やすために

は、額面の給料をアップさせるか、保険と税金の支払い額を少なくすればいいのです。 

つまり、「儲け」を増やすためには、「稼ぎ」を増やすか、「コスト」が下がればいいのです。会社員の場合、額

面の給料を、社会保険や税金が上回ることはありません。手取りはいつもプラスで、「利益」は常に出ているので

す。しかし、会社の場合は、「コスト」が「稼ぎ」を上回り、「儲け」がマイナスになることがあります。これを

赤字といいます。反対に、「稼ぎ」が「コスト」を上回り、「儲け」がプラスになると黒字です。日本は、赤字会

社が圧倒的に多いのです。会社は放っておくと、すぐに赤字になってしまうものです。 

 

損益計算書には5つの利益が並んでいます。 

まずは「売上総利益」で、これは＜売上高－売上原価＞で算出できます。 

次に＜売上総利益－販売費及び一般管理費＞を計算すると「営業利益」が求められます。この販売費及び一般管理

費とは、例えば社員の給与やオフィスの家賃、商品を広告・宣伝するための費用など、営業に使われた費用のこと

を指します。つまり、本来の営業活動で会社がどのくらいの利益をあげているのかがわかります。 

そして＜営業利益±営業外損益＞を計算すると、「経常利益」が求められます。営業外損益とは営業活動以外、主

として財務活動で発生した収益や費用のことで、具体的には受取利息や有価証券の売却益などを営業外収益、支払

利息などを営業外費用として扱います。 

営業及び財務活動による通常では起こり得ない損益は特別損益と呼ばれ、地震等の自然災害による損害や子会社の

倒産による損害等が含まれます。＜経常利益±特別損益＞を計算したものを「税引前当期純利益」といいます。そ

して＜税引前当期純利益－税充当額＞で最終的に残る「当期純利益」が求められます。当期純利益も「自己資本」

としてプールされる大切な利益です。 

 

では、なぜ当期純利益ではなく経常利益が最も重要なのでしょうか？最終的な当期純利益には臨時的な「特別損

益」が加減算されています。 

つまり、特別損益によって、会社が儲かっているように錯覚したり、反対に業績が悪く見えたりする可能性がある

のです。経常利益に注目すれば、会社が通常の経営を行っているときにどの程度儲かっているかが一目瞭然で、業

績をいくつかの期にわたって比較する際にも判断を誤ることが少なくなります。儲かっている会社は経常利益の数

値が高くなっています。 



   

 

      

ちよっとコーヒーブレイク！ちよっとコーヒーブレイク！ちよっとコーヒーブレイク！ちよっとコーヒーブレイク！    思い違い・読み違い・書き違い・聞き違い思い違い・読み違い・書き違い・聞き違い思い違い・読み違い・書き違い・聞き違い思い違い・読み違い・書き違い・聞き違い    

5555月月月月11111111日（月）日（月）日（月）日（月）    

    4月分源泉所得税・住民税の特別徴収税額の納付 

6666月月月月1111日（月）日（月）日（月）日（月）       

・3月決算法人の確定申告＜法人税・消費税・地方消費税・法 

 人事業税・（法人事業所税）・法人住民税＞ 

・個人の道府県民税及び市町村民税の特別徴収税額の通知 

・3月、6月、9月、12月決算法人・個人事業者の3月ごとの 

 期間短縮に係る確定申告＜消費税・地方消費税＞ 

・法人・個人事業者の1月ごとの期間短縮に係る確定申告 

 ＜消費税・地方消費税＞ 

・9月決算法人の中間申告＜法人税・消費税・地方消費税・ 

 法人事業税・法人住民税＞（半期分） 

 

・消費税の年税額が400万円超の6月、9月、12月決算法人・個 

 人事業者の3月ごとの中間申告＜消費税・地方消費税＞ 

・消費税の年税額が4,800万円超の2月、3月決算法人を除く法 

 人・個人事業者の１月ごとの中間申告（1月決算法人は２ヶ月 

 分、個人事業者は3ヶ月分）＜消費税・地方消費税＞ 

・確定申告税額の延納届出に係る延納税額の納付 

・自動車税の納付 

 

  

 

  

 

 

   

 

 

   

生命保険に加入する際には、過去の病歴や現在の健康状態、職業などを伝えなければなりませんが、こ

れを告知義務と言います。 

 

告知義務違反とは、保険会社に必要な告知をせずに保険に加入することです。 
 

病気を患っている人や、危険な職業に就いている人などを保険に加入させてしまうと、保険会社の支払

い能力を超えて保険金の支払いが発生してしまい保険会社は倒産してしまいます。 
 

ケガの保険などのように損害保険であれば、医師の診察は不要ですし、健康状態は関係ないのですが、

生命保険の場合には、被保険者に告知義務が発生します。 
 

ただ、保険会社によっては、健康状態が良くない人や危険な職業に就いている人でも保険料の割り増し

などの条件をつけて保険に加入させてもらえることがあります。保険料が高くなるので、悪いことは隠

して保険に加入しようと考える人もいると思いますが、告知義務違反がバレた場合には、保険料が一切

支払われませんので注意しましょう。 

～「バカモノ」・「人間は顔じゃない」～～「バカモノ」・「人間は顔じゃない」～～「バカモノ」・「人間は顔じゃない」～～「バカモノ」・「人間は顔じゃない」～ 

①バカモノ①バカモノ①バカモノ①バカモノ    
 

とある夫婦ゲンカ。父が母に 「バカモノ！」と言うのを、「バケモノ！」 と怒鳴ってしまった。 

ケンカは夜明けまで続いた。 

 

②人間は顔じゃない②人間は顔じゃない②人間は顔じゃない②人間は顔じゃない 

 

父は、男にふられて落ち込んでいた娘をなぐさめようとして、「おまえ、人間は顔じゃないぞ」 と言う

ところを、「おまえの顔は人間じゃないぞ」 と言ってしまった。 

素直だった娘の反抗期が始まる。 



 

カ
レ
ン
ダ
ー
の
上
で
は
夏
が
始
ま
る
五
月
。 

サ
ー
ビ
ス
業
に
従
事
さ
れ
て
い
る
方
以
外
に
と
っ
て
は
、
年
間

を
通
じ
て
最
も
過
ご
し
や
す
い
月
で
す
ね
。 

一
方
で
、
連
休
中
や
連
休
明
け
に
発
症
す
る
と
言
わ
れ
る
五
月

病
。
近
年
で
は
五
月
病
に
限
ら
ず
、 

の
ん
び
り
と
し
た
正
月
ム
ー
ド
か
ら
抜
け
出
せ
ず
に
か
か
っ
て

し
ま
う

（
一
月
病
） 

ク
リ
ス
マ
ス
を

一
人
で
過
ご
す
孤
立
感
に
よ
っ
て
発
症
す
る
と

い
う

（
一
二
月
病
） 

同
じ
く
バ
レ
ン
タ
イ
ン
デ
ー
を
挟
ん
で
発
症
す
る

（二
月
病
）

な
ど

・
・
・
・
。 

一
月
病
～

一
二
月
病
ま
で
フ
ル
ラ
イ
ン
ナ
ッ
プ
さ
れ
て
い
る
と

の
話
も
あ
り
ま
す
。 

ま
た
、
毎
週
日
曜
日
、
サ
ザ

エ
さ
ん
を
見
る
時
間
帯
に
な
る
と

月
曜
か
ら
の
出
社
が
イ
ヤ
に
な
り
、
夕
方
か
ら
夜
に
か
け
て
発

症
し
て
し
ま
う
人
が
い
て
、
サ
ザ

エ
さ
ん
症
候
群
と
呼
ば
れ
て

い
る
そ
う
で
す
。 

単
な
る

「怠
慢
」
や

「や
る
気
の
問
題
」
で
片
付
け
ら
れ
が
ち

で
す
が
、
実
は
放
置
し
て
お
く
と
危
険
な
ケ
ー
ス
も
あ
る
と
の

こ
と
で
す
。 

こ
の
五
月
病
。
専
門
医
の
間
で
は
ア
パ
シ
ー
シ
ン
ド

ロ
ー
ム

（無
気
力
症
候
群
）
と
も
呼
ば
れ
、
医
学
的
に
は

「適
応
障

害
」

「気
分
障
害
」
と
言

っ
た
、
れ

っ
き
と
し
た
精
神
疾
患
と

考
え
ら
れ
て
い
ま
す
。 

自
分
が
五
月
病
と
は
無
縁
で
も
、
周
囲
に
真
剣
に
悩
ま
れ
て
い

る
方
が
い
る
か
も
し
れ
ま
せ
ん
。 

安
易
な

「す
ぐ
治
る
よ
」

「時
間
が
解
決
し
て
く
れ
る
よ
」
は

避
け
た
方
が
良
さ
そ
う
で
す
。 

可
能
な
限
り
、
自
然
な
形
で
受
診
を
勧
め
た
い
と
こ
ろ
で
す
。 

「最
近
の
若
者
は

・
・
」

「近
頃
の
若
い
ヤ
ツ
は

・
・
」
と
見

過
ご
す
か
、
正
し
く
声
を
掛
け
ら
れ
る
か
。 

上
司

・
先
輩
と
し
て
の
力
量

・
度
量
が
試
さ
れ
る
と
言

っ
て
も

過
言
で
は
な
い
か
も
し
れ
ま
せ
ん
。 

 

過ごし易い陽気になりましたね。 

頑張りましょう！ 

会計経理事務コストを大幅カット！ 
 －記帳作成・決算処理からカウンセリングまで、事業をサポートし、確定申告の負担を解消いたしますー  

 

◆記帳代行サービス料金 
  個人 ： 入会金 １０，８００円    月額 ７，５６０円～   決算月 １０，８００円～ 

                                       

  法人 ： 入会金 １０，８００円～  月額 １６，２００円～  決算月 ５４，０００円～ 

        ※個人・法人ともに入会金は初年度のみ頂戴いたします。 
  

◆伝票貼付サービス料金 
  月額 ３，２４０円～   

             ◎ 領収書、レシート等の貼り付け 

        

       ※ 領収書等を整理・貼付し、ファイルにまとめます。    

・会社名 ：     プラスマネジメント株式会社  

・設 立：      平成17年7月 

・資本金 ：     １０００万円 

・業務内容 ：    経理・記帳代行業務    

          経理事務派遣業務 

          生命保険の募集に関する業務 

          光熱費削減に関するコンサルティング 

・住所 ：         〒110-0016 東京都台東区台東1-33-6  

          セントオフィス秋葉原８Ｆ 

・連絡先 ：     電話0120-979-987 /  Fax03-5818-3766 

            info@plus-management.jp   

             http://www.plus-management.jp 

 


